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Geschaftsmodell Apotheke

* Ausgangslage und Zielsetzung
*  Kongresspositionierung
* Roadmap

»  Partnerpakete

«  Uber uns: IC.Events und
Interconnection Consulting
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AUSGANGSLAGE &ZIELSETZUNG

Apotheker:innen
Eine herausfordernde
Zielgruppe

. Apotheker und Apothekerinnen sind Entscheider
auf einem milliardenschweren Markt. Als
Zielgruppe sind sie herausfordernd: Verstreut im
ganzen Land, oft stark operativ im Einsatz,
ablehnend gegeniber klassischem Verkauf und
mit einem hohen Anspruch in vielen Belangen.

. Klassischer Verkauf funktioniert immer weniger:
Schlechte Erreichbarkeit in Reaktanz.

. Nichts ist so viel Wert, wie die ungeteilte
Aufmerksamkeit dieser sehr speziellen Zielgruppe.
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POSITIONIERUNG

Blhne fir die Industrie.
Bildungsplattform fur
Apotheken.

Eine Veranstaltung, die es Ihnen ermdglicht lhre
Losung zu prasentieren.

. Integriert in einen Kongress mit gefragten Keynotes.
. Multiple Touchpoints zur Zielgruppe Apotheke.
*  Garantiert 100 Apotheken.

. Verkaufen ohne zu verkaufen.
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POSITIONIERUNG

KEYNOTES

Best Practices
Experten-
und Impulsvortrage

Analysen

Geschdftsmodell Apotheke

Rund um den Kongress
All-in: Unser Programm

GESPRACH

2 interaktive
Diskussionen

mit den Vortragenden

+ Publikums
-beteiligung

AWARDS

BEST OF THE BEST:
Innovationspreis
Shop | Social Media
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AUSKLANG

Networking
Kaffeepausen
Lunch
Ausklang
Umtrunk
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POSITIONIERUNG

wwwwwwwwwwwwww

Thematische Vielfalt

Mix der Vortragenden
und ihrer Themen

«  Digitalisierung und Online Sales | Was Apotheken
wissen sollten ... mit Florian Giermann.

. Patient Empowernment | Der Patient / Kunde von
morgen ... Peter Waegemann.

. Zahlen, Daten und Fakten | Was uns die Zahlen lehren !
... soon to be announced.

. Innovationen im Bereich Wirkstoffe | Wie Engpasse
umgehen ... soon to be announced.
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POSITIONIERUNG H
Zeitplan / Ablauf !gl‘

BIG PICTURE DIE DIGITALE APOTHEKE ERFOLGSTOOLS
4 N
: Key-Note Extern : Key-Note Extern . )
715 Patient Empowerment 210 Die Digitale Apotheke = Key Note E){tern
h . Innovation/ Wirkstoffe
Peter Waegemann Florian Giermann
4 N
18:00 9:50 Key-Note Extern 14:20
Zahlen Daten Fakten —
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17:00

1215 apotheken

business

[

~—

LUNCH

Geschdftsmodell Apotheke



ROADMAP

Netzwerk, Innovation
Kommunikation

. Garantiert 100 Apotheker u.
Apothekerinnen als Teilnehmer.

. Kongressprogramm von 1,5 Tagen ..

* .. mit Integration lhrer Keynote als
Premium / Founding Partner.

. Anspruch einer Fortbildungsveranstaltung.

. Kongress-Setting inklusive
Ausstellungsbegleitung.

. Roadmap D - A - ES.
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ROADMAP

FOKUS

Geschaftsmodell
Apotheke:

Innovationen,
Digitalisierung,
Sortiment

Geschdftsmodell Apotheke

Exklusiver Rahmen
Internationaler Auftritt

DAUER

1,5 Tage mit
Vortragen und
Diskussionen

inkl. Verpflegung,

Ausklang, Lunch

ZIEL-
GRUPPE

Team Apotheke
& die Industrie im
Rahmen einer
Partnerschaft
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ORT

05.-06.09. Wien
2025 Barcelona
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ROADMAP
100 Apotheken durch die !gaq‘
Konzeptphase garantiert ”

ENTS MIT WERT

5 Monate 3 Monate
vorher vorher

.

L . Vortragenden-
Definition d. Premium- ; :
Sponsoren programm Aktiver Verkauf 05.-06.09. | Wien
i an Apotheken durch den
Garantie der 100 Ausbildungspunkte i 2025 | Barcelona
Apotheken Weitere
Partner
Start rTnt 5 Progrqmm auf Verkauri e
exklusiven Basis des I
. Teilneh
Partnern Sponsoreninputs
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PARTNERPAKETE

IS,

lhre Vorteile auf einen Blick

Premium Founder | € 6.900,-
P April 2024

« 20 Tickets fir Apotheken

« 2 Tickets fur Sie als Aussteller

*  20-minutiger Vortrag

. Prasentationsstand, Logoprasenz

. Tisch im Abendrestaurant

JETZT BESTELLEN

* Die Preise gelten jewelils fiir einen Termin. Bei Interesse an
mehreren Léndern, schntiren wir ihr individuelles Paket.

-
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https://www.apoforum.biz/wp-content/uploads/2024/03/apobusiness.forum_Anmeldung.pdf

PARTNERPAKETE !&‘

BUSINESS MEHR.

lhre Vorteile auf einen Blick

Premium Partner | € 6.900, -
P Mai — Juni 2024

* 10 Tickets fur Apotheken

» 1 Ticket fir Sie als Aussteller

*  20-minutiger Vortrag

*  Prasentationsstand, Logoprasenz

. Tisch im Abendrestaurant

JETZT BESTELLEN

* Die Preise gelten jewelils fiir einen Termin. Bei Interesse an
mehreren Léndern, schntiren wir ihr individuelles Paket.
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https://www.apoforum.biz/wp-content/uploads/2024/03/apobusiness.forum_Anmeldung.pdf

PARTNERPAKETE

lhre Vorteile auf einen Blick

Gold Paket | € 3.900,

} Mai bis Juni 2024

« 1 Ticket fir Sie als Aussteller
*  Prasentationsstand, Logoprasenz

. Tisch im Abendrestaurant

JETZT BESTELLEN

* Die Preise gelten jewelils fiir einen Termin. Bei Interesse an
mehreren Léndern, schntiren wir ihr individuelles Paket.
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https://www.apoforum.biz/wp-content/uploads/2024/03/apobusiness.forum_Anmeldung.pdf

PARTNERPAKETE

Insgesamt 6 zu vergeben:
Premium Founder

»  Attraktive Paketpreise fir
Premium Founder / Premium Partner.

*  Wir wollen das Format jetzt fixieren!

*  Nach den ersten 6 gibt es zum
selben Preis nur 10 Apotheken-
Tickets.

»  Es gibt auch ein Paket ohne Keynote |
Gold Partner um € 3.900,-

Geschdftsmodell Apotheke

BUSINESS MEHR.

WERT INVESTITION

2 Tickets
20 Apotheken
Tickets
& 299.- 5980
Logo
Auftritt 1500

2000
Keynote

Stand }
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PARTNERPAKETE

Kommen als Fremder,
gehen als Freund:

lhre 3 Touchpoints

. Das apotheken business forum bringt Zulieferer
und Apotheker zusammen!

. Egal ob als Premium Founder, Premium Partner
oder Gold Partner — wir bringen Sie mit den
Apotheken zusammen.

. Apotheken erhalten einen Kongress, mit Themen
rund um das ,Geschaftsmodell Apotheke”, also 1,5
Tage Input wie sie ihr Geschaft optimieren konnen
und dabei integrieren wir ..

. Sie als Zulieferer, wovon letztlich alle profitieren!

Geschdftsmodell Apotheke

i

VORTRAG:
IHRE BUHNE

HockDosEaT
WRKUGSOL

AUSSTELLEN:
IHR STAND

NETWORKING:
BEIM DINNER
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UBER UNS

|C.Events

Business Events
mit Mehr.Wert

. Interconnection Consulting ist ein in Wien ansassiges
Market Intelligence Unternehmen mit einer eigenen
Eventsparte.

. Als Marktforscher erstellen wir pro Jahr tGber 200
Market Trackings.

. Seit 2019 sind wir Premium-Veranstalter groBerer
Business Events und Kongresse mit Branchenfokus und
zu Managementthemen.

. Unsere zweitagigen Events setzen klare Akzente auf
die Bereiche Innovation, Marktentwicklung, Strategie,
Digitalisierung und Kommunikation.

. Parallel zu den Vortragen werden Diskussionen, eine

Award-Verleihung und ein gemeinsamer Ausklang
angeboten.

Geschdftsmodell Apotheke




UBER UNS
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|C.Events schreiben

O6AZ | 10/2020

mber 20
2020 fand erstmal
ss [ornm s i

ekern neue [

nd Diskussionen

ssere Geschiifte.

Berufshild im
Wande

V s

Wien. Die neve Fachk

b Yreungyoum i uess
o wen . Cotmech
chstem Wolkord -otger, 2

=
Wandel des Be

den
n. DD Philipp

Saiko exdifne
nem der beiden Sch

Ausblick auf das sich

fast rwei Dritte] der Apotheken

lich it cinem Un

Di
ie Presse | 11/2022

Erfolgrei R

ch [

o8 er erster Recruiting Excellence Kong
rhec ngress

- s
forderunen adaqust 2

ers
2 des eyt

ey
e

o
sterreich | 05/2
2

Das

S war Hochkaritig by

=
Hiibner. oder “‘:l::‘:"::;rl'l"h'v s

Exc s

ellence el Miador)

Hermubordernegry o o ! st
gen in der &

und einer Haltun
zum Vertrieh f

Branche un,

nhihe, bis

Do ukte. Mehr .

de/presse nachzusch

Im sch

chonen Ambi
e

Vienna ging a ,M’“ des Meliz  Vertrich h

gl n s und Le ichen  Save

Wt und s 55, Scis o en genen Bens praund Learnings aus \'mmmm Sales Excel

actices zum Bes i diesen Hy les Excellence

esten erbst ern eisthie 3

seits. eut in P} 3

18.11.2 1 ]

22¢

lockwerk nach

Pand,
J(xghr::;h:mfislcr Pause der yo" Anforder b
: Sl der Dyorderungen, die der Pro vent far Ver
und Fabrung her die B, LT Ve Vekaut s it e i
Non Hiufer sbverlang, abe ‘,‘ :
die  Stay up to d; i
Netw, ki nKodex sales exeelione H
s s facebook comy 3
Demni i hﬁ ;
mnéchst professioneller Input am sg §
-Kongre.

ss

:ALFS LEADERSHIP
S
12.1305.22 | Melid Vienna
M’WA' Scheriau (ELK), Chris.
e Klement epunke), Tt
o w“:'ly (Hemkel),
. (AluKenigStah),

1 2

SALES EXCELLEN

X 'CE

e
18.11.2022 | Meli
ey

© Pter Griesmer e
Iotercommection Comub
pe——

IS,

BUSINESS MEH
S R.
FVENTS MIT WERT

) business
- forum



UBER UNS / KONTAKT

Kontaktieren Sie das
|C.Events Team

IC.Events by
Interconnection Consulting
Getreidemarkt 1

1060 Wien | Osterreich

Franca Kircher / Event Management
Tel.: +43 1 585 4623-15
kircher@interconnectionconsulting.com

Gerda Breiner / Event Management
Tel.: +43 1 585 4623-33
breiner@interconnectionconsulting.com

JETZT BESTELLEN
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