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• Ausgangslage und Zielsetzung

• Kongresspositionierung

• Roadmap

• Partnerpakete

• Über uns: IC.Events und 

Interconnection Consulting 
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Apotheker:innen 

Eine herausfordernde

Zielgruppe

• Apotheker und Apothekerinnen sind Entscheider 

auf einem milliardenschweren Markt. Als 

Zielgruppe sind sie herausfordernd: Verstreut im 

ganzen Land, oft stark operativ im Einsatz, 

ablehnend gegenüber klassischem Verkauf und 

mit einem hohen Anspruch in vielen Belangen.

• Klassischer Verkauf funktioniert immer weniger: 

Schlechte Erreichbarkeit in Reaktanz.

• Nichts ist so viel Wert, wie die ungeteilte 

Aufmerksamkeit dieser sehr speziellen Zielgruppe.
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Bühne für die Industrie.

Bildungsplattform für

Apotheken.

• Eine Veranstaltung, die es Ihnen ermöglicht Ihre 

Lösung zu präsentieren. 

• Integriert in einen Kongress mit gefragten Keynotes.

• Multiple Touchpoints zur Zielgruppe Apotheke.

• Garantiert 100 Apotheken.

• Verkaufen ohne zu verkaufen.
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Best Practices

Experten- 

und Impulsvorträge

Analysen

BEST OF THE BEST:

Innovationspreis

Shop | Social Media

2 interaktive 

Diskussionen

mit den Vortragenden

+ Publikums

-beteiligung

Networking

Kaffeepausen

Lunch

Ausklang

Umtrunk

Rund um den Kongress

All-in: Unser Programm

Geschäftsmodell Apotheke



Thematische Vielfalt

Mix der Vortragenden
und ihrer Themen

• Digitalisierung und Online Sales | Was Apotheken 

wissen sollten … mit Florian Giermann.  

• Patient Empowernment | Der Patient / Kunde von 

morgen … Peter Waegemann.

• Zahlen, Daten und Fakten | Was uns die Zahlen lehren 

… soon to be announced.

• Innovationen im Bereich Wirkstoffe | Wie Engpässe 

umgehen … soon to be announced.
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Key-Note Extern

Innovation/ Wirkstoffe

Key-Note Extern

Die Digitale Apotheke

Florian Giermann

Key-Note Extern

Patient Empowerment

Peter Waegemann

Key-Note Extern

Zahlen Daten Fakten – 

Solvena oder IQVIA

Zeitplan / Ablauf 

in 3 Blöcken
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Netzwerk, Innovation

Kommunikation

• Garantiert 100 Apotheker u. 

Apothekerinnen als Teilnehmer.

• Kongressprogramm von 1,5 Tagen ..

• .. mit Integration Ihrer Keynote als 

Premium / Founding Partner.

• Anspruch einer Fortbildungsveranstaltung.

• Kongress-Setting inklusive 

Ausstellungsbegleitung.

• Roadmap D – A – ES.
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Geschäftsmodell 

Apotheke:

Innovationen, 

Digitalisierung,

Sortiment

Team Apotheke

& die Industrie im 

Rahmen einer 

Partnerschaft

1,5 Tage mit 

Vorträgen und 

Diskussionen

inkl. Verpflegung, 

Ausklang, Lunch 

05.-06.09. Wien

2025 Barcelona

Geschäftsmodell Apotheke

Exklusiver Rahmen

Internationaler Auftritt



Definition d. Premium-

Sponsoren

Garantie der 100 

Apotheken

Vortragenden-

programm

Ausbildungspunkte

Weitere 

Partner

Aktiver Verkauf 

an Apotheken durch den 

Veranstalter

Geschäftsmodell Apotheke

100 Apotheken durch die

Konzeptphase garantiert



• 20 Tickets für Apotheken

• 2 Tickets für Sie als Aussteller

• 20-minütiger Vortrag

• Präsentationsstand, Logopräsenz

• Tisch im Abendrestaurant

Ihre Vorteile auf einen Blick

Premium Founder | € 6.900,-
       

Geschäftsmodell Apotheke

* Die Preise gelten jeweils für einen Termin. Bei Interesse an 

mehreren Ländern, schnüren wir ihr individuelles Paket.

https://www.apoforum.biz/wp-content/uploads/2024/03/apobusiness.forum_Anmeldung.pdf
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• 10 Tickets für Apotheken

• 1 Ticket für Sie als Aussteller

• 20-minütiger Vortrag

• Präsentationsstand, Logopräsenz

• Tisch im Abendrestaurant

Ihre Vorteile auf einen Blick

Premium Partner | € 6.900,-
     

* Die Preise gelten jeweils für einen Termin. Bei Interesse an 

mehreren Ländern, schnüren wir ihr individuelles Paket.

https://www.apoforum.biz/wp-content/uploads/2024/03/apobusiness.forum_Anmeldung.pdf
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* Die Preise gelten jeweils für einen Termin. Bei Interesse an 

mehreren Ländern, schnüren wir ihr individuelles Paket.

• 1 Ticket für Sie als Aussteller

• Präsentationsstand, Logopräsenz

• Tisch im Abendrestaurant

Ihre Vorteile auf einen Blick

Gold Paket | € 3.900,-
     

https://www.apoforum.biz/wp-content/uploads/2024/03/apobusiness.forum_Anmeldung.pdf
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• Attraktive Paketpreise für 

Premium Founder / Premium Partner. 

• Wir wollen das Format jetzt fixieren!

• Nach den ersten 6 gibt es zum 

selben Preis nur 10 Apotheken-

Tickets.

• Es gibt auch ein Paket ohne Keynote | 

Gold Partner um € 3.900,-

Insgesamt 6 zu vergeben:

Premium Founder



Kommen als Fremder, 

gehen als Freund:

Ihre 3 Touchpoints

Geschäftsmodell Apotheke

• Das apotheken business forum bringt Zulieferer 

und Apotheker zusammen!

• Egal ob als Premium Founder, Premium Partner 

oder Gold Partner – wir bringen Sie mit den 

Apotheken zusammen.

• Apotheken erhalten einen Kongress, mit Themen 

rund um das „Geschäftsmodell Apotheke“, also 1,5 

Tage Input wie sie ihr Geschäft optimieren können 

und dabei integrieren wir ..

• Sie als Zulieferer, wovon letztlich alle profitieren!



• Interconnection Consulting ist ein in Wien ansässiges 

Market Intelligence Unternehmen mit einer eigenen 

Eventsparte. 

• Als Marktforscher erstellen wir pro Jahr über 200 

Market Trackings. 

• Seit 2019 sind wir Premium-Veranstalter größerer 

Business Events und Kongresse mit Branchenfokus und 

zu Managementthemen. 

• Unsere zweitägigen Events setzen klare Akzente auf 

die Bereiche Innovation, Marktentwicklung, Strategie, 

Digitalisierung und Kommunikation. 

• Parallel zu den Vorträgen werden Diskussionen, eine 

Award-Verleihung und ein gemeinsamer Ausklang 

angeboten.

Geschäftsmodell Apotheke

IC.Events

Business Events 
mit Mehr.Wert
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Was unsere Partner über

IC.Events schreiben



IC.Events by 

Interconnection Consulting

Getreidemarkt 1 

1060 Wien | Österreich

Franca Kircher / Event Management

Tel.: +43 1 585 4623-15

kircher@interconnectionconsulting.com

Gerda Breiner / Event Management

Tel.: +43 1 585 4623-33

breiner@interconnectionconsulting.com

Geschäftsmodell Apotheke

Kontaktieren Sie das

IC.Events Team

mailto:kircher@interconnectionconsulting.com?subject=Anfrage:%20apo.business%20forum
mailto:breiner@interconnectionconsulting.com?subject=Anfrage:%20apo.business%20forum
https://www.apoforum.biz/wp-content/uploads/2024/03/apobusiness.forum_Anmeldung.pdf
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